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Enhedsprisen pd 100 kroner hos One Stop har fdet pladeselskaberne til at sige Stop - de truer med retssag.

Dansk lovgivning

versus EU-direktiv

Retssag mod nyabnet lavpris-pladeforretning i Arhuskan
fa betydning for dansk lovgivning om ophavsret

Af Bjarne Beekgaard

Danmark kan blive
tvunget til at ndre sin
lovgivning, hvis
sammenslutningen af
pladeselskaber, IFPI
vinder en civil retssag
mod en nystartet
lavpns-pladeforretmng
rhus.

Dansk lovgivning skal prgve
krefter med et EU-direktiv,
niar IFPI anlegger en civil
retssag mod den nydbnede
pladeforretning, One Stop i
Arkaden i Sgndergade i Ar-
hus og mod andre parallel-
importgrer af cd’er.

IFPI har nemlig to formal
med en sddan retssag:
O One Stop skal stoppes, li-
gesom andre parallelimportg-
rer.
O Den danske Ophavsrets-
lov skal @ndres, sd den bliver

i overensstemmelse med et
EU-direktiv fra 1992.

Ifplge den danske lovgiv-
ning er det nemlig kun for-
budt at importere europceisk-
producerede plader uden op-
havsretsindehaverens  sam-
tykke fra f.eks. USA eller
Canada - ifglge EU-direktivet
er en sddan import forbudt
uanset hvor i verden pladen
er produceret.

I praksis er forskellen pa
dansk lovgivning og EU-
direktivet, at pladeforretnin-
gen One Stop gerne ma im-
portere f.eks. amerikansk-
producerede plader i henhold
til dansk lovgivning men ikke
i henhold til EU-direktivet.

Brev til One Stop

- Vi accepterer ikke den
begrznsning i ophavsretsha-
verens rettigheder, som er in-
deholdt i den dansk lovgiv-
ning. Vi gnsker derfor dom-
stolenes ord for, at EU-direk-
tivets regler er geldende i

Danmark, siger IFPI’s advo-
kat, Niels Andersen, Kgben-
havn.

Fgrste skridt til retssagen
blev taget af IFPI's advokat i
gar eftermiddag. Han sendte
et brev til One Stop i Arhus
med klar besked: enten luk-
ker i gjeblikkeligt, eller ogsé
mgdes vi i retten.

- Vi kan ikke acceptere
den slags import, pointerer
direktgren for pladeselskabet
Polygram, Stefan Fryland,
der samtidig er formand for
IFPL

- Jamen, de lave priser
kommer jo forbrugerne til
gode. Er det sd ikke lidt cer-
gerligt for forbrugerne, at I
kgrer en retssag?

- Joh, det er muligt, men
som pladeselskab er det jo et
problem, at pladerne bliver
leveret af andre end os, og s&
er vi ngd til at forsvare os. Jeg
synes, det er dejligt, at for-
brugerne kan kgbe billige
plader, men de skulle gerne

komme fra os - det er s&dan
set logisk nok. Der gér jo
omsatning fra os.

- I kunne jo f.eks. selv
sanke priserne?

- Ja, det kunne man jo
ggre. Men vi skal jo have tin-
gene til at henge sammen, og
prisniveauet i Danmark er
meget lig resten af Europa.
Vi har i hvert fald ikke tenkt
os at senke priserne for at
imgdegd konkurrence fra et
land, der yder eksport-til-
skud.

- Det er Canada, du ten-
ker pa?

- Ja, plademne til f.eks. den
ny forretning i Arhus kom-
mer ud af USA men eksporte-
res til Danmark via Canada.
Min vurdering er, at parallel-
importen i dag udggr 10-15
procent af det udenlandske
repertoire herhjemme. Det er
jo dgden for os, hvis vi ikke
far det stoppet, siger Stefan
Fryland.



