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dominerende udbydere - men betydeligt
over priserne i de stgrste europaeiske lande.
Det hgje danske prisniveau afspejler sig i sel-
skabernes indtjening, som har veeret meget
hgj gennem en lzengere drraekke.

Adgangsbarrierer til markedet

Det danske marked for gipsplader er praeget
af en raekke faktorer, der gar, at det kan veere
svaert for nye at komme ind pd markedet. For
det farste distributionsformen, hvor der er
etableret faste samhandelsforhold baseret pa
gunstige bonusordninger mv. mellem produ-
centerne og de starste grossister pd markedet.
De to selskaber har et taet samarbejde med de
starste indkgbsforeninger pd byggevaremar-
kedet, som stdr for mere end 85 pct. af om-
setningen. Dette betyder, at udefra kom-
mende konkurrenter har vanskeligt ved at
treenge ind pd markedet. For det andet er
gipsplader et relativt tungt produkt, og det er
derfor begreenset, hvor langt det kan transpor-
teres, hvis der skal kunne holdes et konkur-
rencedygtigt prisniveau.

Skal indberette rabat-
og bonusaftaler

Danogips A/S skal indberette rabat-
og bonusaftaler til Konkurrencerddet
efter konkurrencelovens § 7

Konkurrencerddet har besluttet, at disse afta-
ler med en raekke indkgbsforeninger i fuld
udstraekning skal vaere offentligt tilgeengelige
efter de almindelige regler herom.

Selskabet havde gnsket, at aftalerne skulle
hemmeligholdes efter konkurrencelovens
§10, stk. 2, da en offentligggrelse ville have
skadelige virkninger.

Konkurrencerddet fandt ikke sddanne ska-
delige virkninger, men lagde veegt p3, at kon-
kurrenter - bdde danske og udenlandske -
ville blive stillet over for samme indberet-
ningskrav i det gjeblik de pagaeldende virk-
somheder opndr en noget stgrre betydning pa
markedet end nu.

Ikke pirater

fremgangsmade

"Pirat-import" er en ofte benyttet beteg-
nelse for en import, som foregdr udenom
de gengse kanaler. Denne form for im-
port har i den seneste tid vaeret i pressens
sagelys; bl.a. har der veeret skrevet om en
forretningsmand, som har importeret par-
fume-merkevarer direkte fra producen-
ten, og som ved at undgd de geengse
salgskanaler har kunnet selge varerne pd
det danske marked til priser, som ligger
langt under det "normale”.

Betegnelsen "pirat-import" kunne fa en
til at tro, at der er tale om en lovstridig
virksomhed, men det er ikke tilfaldet.
Tvaertimod er parallel-import, som det
mere rigtigt hedder, en acceptabel og
konkurrencemaessig naturlig fremgangs-
madde.

Erhvervsfriheden mad ikke begreenses,
og alle muligheder for at effektivisere pro-

"Pirat-import" er en acceptabel og konkurrencemaessig naturlig

duktion, keb og distribution skal ifglge
konkurrenceloven vzere dbne og sta deres
preve i konkurrencen. Hvis en ny metode
- fx parallel-import - inden for en branche
slar an, er det fordi den mere effektivt
opfylder forbrugernes behov. Og det ville
veere et samfundstab, hvis en sddan salgs-
form forblev uprovet.

Inden for EF skal varerne frit kunne
handles over greenserne, og EFs konkur-
rencemyndighed accepterer ikke, at pri-
vate virksomheder eller offentlige myn-
digheder forsgger at hindre dette. Derfor
er feenomenet parallel-import kommet
for at blive. Men selve betegnelsen vil
miste sin betydning med det indre mar-
ked, hvor vi ikke eksporterer eller impor-
terer - men frit handler med hinanden.
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